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SLAPNI DO PEDALU
SVEHO ZIVOTA!

KdyZ zustanes stdt, tézko Se nékam dostanes.

Precti si muj dopis a premyslej

OSOBNI PSANI pro lidi, ktefi maji velké sny, cht&ji rozhodovat o svém Zivoté,
nepremyslet nad kazdou vydanou korunou, uzivat si Zivota na plné pecky. @

Jaroslav Adamec

Olomouc, 26. ¢ervence 2020

Také jste uz nékdy méli pocit, Ze vas Zivot neni tak zcela uplné podle vasich
predstav? Ze se tocite neustdle v kruhu. Ze byste si zaslouZili lep$i pracovni misto,
lepsi vyplatu. Chtéli byste paradni dovolenou dvakrat, tfikrat do roka a poradné si
ji uzit vnéjakém krasném zahrani¢nim letovisku, zimni dovolenou nékde na
horach? Chtéli byste krasné bydleni ve svém domé se zahradou, vlastnim bazénem.
Mit ¢as na své déti. PIné se jim vénovat misto traveni Casu v praci. Mit krasné auto,
motocykl, vlastni jachtu ....., ale vase vyplata vam to neumozniuje?



Co kdyZ vam Feknu, Ze toto viechno miiZete mit. Ze je to pouze otdzka nastaveni
vasi mysli. Otdzka toho, jakym zplsobem prfemyslite. A co vic, Ze toho muzZete
dosahnout tim, co jiz davno délate a budete délat do konce svého Zivota.

Uz jste nekdy slyseli, ze se da vydélavat na své
domacnosti?

Uz jste nékdy slyseli, ze vase domacnost je vas
ZLATY DUL?

Nékdy staci podat pomocnou ruku, predat tu spravnou myslenku. ©
Je tieba VIDET ZREJME VECI!!!

Uspésni lidé vidi to, co je ziejmé.
Uspésni lidé jdou krok za krokem k jistému vitézstvi, misto aby honili holuba na
streSe a hledali snadné cesty k rychlému zbohatnuti, napf. loterie.

Ano. Je tomu skutecné tak. Jen si to lidé nechtéji pripustit a nechce se jim
premyslet. Setrvavaji dale ve svém kazdodennim stereotypu, své problémy svadi
na druhé a nejsou ochotni néco pro zménu udélat. Ti, ktefi to pochopili, dosahli
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financni nezavislosti, pasivniho prijmu a Ziji si prekrdsné Zivoty.

Uz jste se nékdy pokusili zamyslet nad svym Zivotem. Uvédomili jste si viibec
nékdy, Ze ¢lovék kopiruje jednani a mysleni podle svého prostredi, ve kterém se
nachazi. Co z toho vyplyva?

Chodite do zaméstnani, protoze si potfebujete vydélat penize pro své potreby.
Chodite do zaméstnani proto, Zze to tak déla prevazna vétsSina ve vasem okoli.
Neustdly kolobéh: Rano budik (i kdyz se vdm vlbec, ale viibec nechce vstavat),
poklus do prdace, po praci néjaky ten sport, nékdo posezeni u piva s prateli, ktefi
jsou na tom podobné, nékdo néjaky ten konicek, a to se nebavim o tom, Ze spousta
lidi ma dnes nékdy i druhé zaméstnani, protoze hlavni zaméstnani jim nepfinasi
potrebny plat na to, aby pokryl potfeby své rodiny (potreby déti, zajmové krouzky,
sportovni krouzky, oddily.......... ). VeCer posezeni u televize a dalSi den se tento



uvedeny kolotoc¢ opakuje. Neustaly boj o penize a obava z toho, co kdybych pfisel
0 zaméstnani. Jak uzivim, rodinu, z ¢eho zaplatim ndjem, energie, jidlo ........

A vase premysleni? Asi takové: , Ale vzdyt takto Zije vétSina lidi kolem mne, neda
se s tim nic délat. Tak to prosté je. Nemam penize, ani Zadny ndpad, abych mohl
sam podnikat, rozjet néco, na ¢em se da vydélat. Musim byt rad, Zze mam vibec
néjakou praci. Co na tom, Ze mé tato prace nebavi, e mé neuspokojuje. Ze musim
poslouchat $éfa, ktery je daleko hloupéjsi nez ja. “

A uz jste nékdy premysleli, co délaji bohati? Rano si pospi do kdy chtéji, pak vyfidi
néjaké své obchody, rozdaji ukoly zaméstnancim ve svych firmach a jdou na obéd,
na golf, na tenis ........ se svymi obchodnimi partnery, stejné Uspésnymi prateli, se
kterymi si vyménuji své zkusenosti a vymysleji, jak dale navysit svlij kapital, aby méli
dalsi bajecny zivot, dostatek volného ¢asu na sebe a svou rodinu a nemuseli se
v nicem omezovat. Prosté bohati se uci zase od bohatych, protoze se vtomto
prostiedi pohybuji. (A mimochodem, vite, Ze podle statistik se svétova populace
déli v poméru cca 20% jsou bohati a 80% jsou ostatni — primérni nebo chudi.
Pfitom téch 20% bohatych ovlada 80% svétového bohatstvi.)

Davaji Vam vySe uvedené odstavce smysl? Souhlasite se mnou, Ze clovéka
ovliviiuje prostredi, ve kterém se pohybuje? Vezméte si napr. vSeobecné znamou
skutec¢nost o mladistvych delikventech. Pokud se dostanou do vézeni, vétSinou se
tam nauci, co jesté nevédéli a po propusténi vétSina z nich pokracuje na své
zloCinecké draze. A takovych ptikladd bychom nasli, jak se lidové fika, mraky.

A co vas zivot?

Mate prdci, kterd vds naplnuje a ve které ziskavate vse, co od Zivota chcete?
Jsou vase domdci finance v poradku?

Madte dostatek penéz, abyste je zvladli pravidelné odklddat na dichod?

Jste schopni platit kazdy mésic dluhy na svych kreditnich kartdch?

Myslite se, Ze mdte jistou a dobre placenou prdci, nebo viastnite svij uspésny
byznys?

Pokud vase odpovéd na libovolnou z téchto otazek zni NE, je ¢as postarat se svou
vlastni aktivitou o to, abyste predesli moznému padu do propasti.

Pokud chcete zménit svij Zivot k lepSimu, vydélat vice penéz, musite tzv. zménit
své prostredi. Musite se zacit ucit od uspésnych, bohatych lidi.
Uvédomte si, Ze to nemusi to byt zrovna osobni kontakt (Samoziejmé, Ze osobni



setkani je daleko uc¢innéjsi, vice ovliviujici. Clovék vidi svaj vzor. Vidi, Ze to, co
fika, skutec¢né funguje.). Je vSak obrovské mnozstvi knizek, video a audio
materiall, ve kterém Uspésni, milionafi, miliardati poskytuji lidem rady a ndvody,
|i¢i své osudy, jak vydélali své obrovské penize. Cim proéli, &im se sami museli
prokousat.

Zkuste popremyslet, co vam da vic? Zda to, kdyZ si prectete napf. néjakou
detektivku od Aghaty Christie nebo néjakou knizku od amerického multimilionare
Roberta Kiyosakiho, ve které vysvétluje podstatu Cashflow kvadrantu — rozdéleni
lidi, podle toho, jak dosahuji svych ptijmU, jak se rozdéluji chudi a bohati a co je
potfeba udélat, aby clovék zlepSil své postaveni? Zda vam da vic, kdyz si
poslechnete CD (mp3) své oblibené kapely nebo kdyz si poslechnete rady bohatych
lidi, kteri davaji rady a navody, jak ziskat penize.

A vite co je na tom to nejlep$i? MOZEK SE UCI SAM!!!

Tak, jak jste se naucili mluvit, chodit, jezdit na kole...... tak se naucite délat ty
spravné véci, postupy, které vdm pomohou zménit Zivot a dopomohou vam
k penéziim a financni nezavislosti. Samoziejmé jen tehdy, pokud se budete Fidit
vySe uvedenym. Budete Cist, poslouchat, setkavat se s Uspésnymi lidmi, vzdélavat
se, uCit se od Uspésnych .......

Jestlize vyuzijete mé nabidky, zapojim vas do systému osobniho a
podnikatelského rlistu spojeného s perfektnim Skolicim systémem a tymovym
vedenim, kde se naucite vSe potrebné k dosazeni vaseho uspéchu.

Pokud jste precetli az sem... a nesouhlasite, madte jiny ndzor a pohled na svét, je asi
zbytecné, abyste cCetli ddle.

Pokusil jsem se zde sepsat nejpodstatnéjsi myslenky a zakonitosti, které, kdyz
jsou dodrzovany, vedou k dosazeni financ¢ni svobody. Chtél bych pfedem uvést, ze
se nejednd o mé ndpady, ale jakysi vytah myslenek a poznatkd z knih autordq, jejichz



knihy jsou svétové bestsellery v oboru financni inteligence. Chtél bych takto
pomoci lidem, ktefi nejsou spokojeni se svou financni situaci, ale misto rezignace a
pohodInosti, neustale a hledaji cesty, jak se vymanit z davu a jsou ochotni vyvinout
aktivitu, aby zménili svdj Zivot a splnili si své sny o bydleni, cestovani, aby se
zabezpedili se na stafi......

Zaroven nabizim vSem lidem, které téchto mych pdar radkd oslovi a ktefi v mé
nabidce pochopi svou obchodni pfileZitost, cestu k lepSimu Zivotu, Ze je zapojim do
systému osobniho a podnikatelského rozvoje, ktery jim pomUze splnit si své sny.
Predem vsSak uvadim, Ze i kdyZz tento systém pomohl jiz statisicdm lidi po celém
sveété, nemusi fungovat i ve vaSem pripadé. Prece jen zdlezi na kazdém jedinci, jak
se k této nabidce postavi, zda ji pochopi, zda ji vyuzije, naudi se ji aplikovat a jak ji
zuroci.

Je pravdou, Ze clovék nékdy néco neustale hleda a nevidi to, co ma vlastné pred
nosem. | to je jeden z dlivodi, proc jsem se rozhodl napsat tento dopis, abych
otevrel lidem, ktefi o to stoji, oci.

Nez si ale povime o tomto systému povime néco blize, je nutné, abyste si nejprve
uvédomili, na jakém misté (co se tyée vydélavani penéz) se v soucasné dobé
nachazite. Jak ziskdvate penize na své potreby.

Rozdéleni lidi podle toho, jak vydélavaji své penize podle Roberta Kiyosakiho.
(Aneb proc¢ nékdo vydélava hodné a jiny malo, co rozdéluje svét na chudé a
bohaté. )

Robert Kiyosaki, americky multimilionar, ktery napsal fadu knih, ve kterych uci
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Kiyosaki rozdéluje lidi do ¢tyr kvadrant(, podle toho, jak pfichazeji k penézim.
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Kiyosakiho cashflow kvadrant

Na levé strané jsou zaméstnanci (Z) a osoby tzv. samostatné vydélec¢né ¢inné
(0SVC) nebo-li drobni, samostatni Zivnostnici (S), na pravé strané pak jsou
majitelé firem (M) a investoti (l).

Vétsina lidi se pohybuje na levé strané kvadrantu (Jak jsme si jiz dfive fekli, tyka
se to cca 80% vsech lidi). Na této strané vsak nemohou dosdahnout financni
nezavislosti. Jejich pfijem je omezeny a také se da fici nejisty, nebot nikdo nema
své misto jisté, kazdy muze dostat vypovéd apod.

Zaméstnanec (Z) prodava svou praci a ¢as zaméstnavateli. Je zavisly na tom, jak
vysokou mu zameéstnavatel da mzdu, musi plnit pokyny svého zaméstnavatele,
zpravidla nemuze svij pfijem nijak ovlivnit. Pfijem je mu automaticky zdanén
jesté predtim, nez jej obdrzi. Jak sami tusite, v Kiyosakiho kvadrantu je to to
nejhorsi postaveni.

OSVC (S)prodava svou praci a ¢as sam sobé&. Zdanéni svého piijmu mlize ¢aste¢né
ovlivnit tzv. dafiovou optimalizaci. Zdani své pfijmy aZ po odecteni viech vydaju.
Muaze vsak byt sebelepsi odbornik, ale pokud déla sam, je limitovdn ¢asem. Proto
nemUzZe své prijmy zvySovat neomezené.

Lidé z levé strany kvadrantu jsou zavisli na své praci. Pokud napf. vdzné onemocni,



maji Uraz apod., nemohou pracovat a tim padem prichdzeji o sv(j pfijem.
Samoziejmé jsou lidé, ktefi si i jako zaméstnanci mohou vydélat dostatek penéz
(dobre placeni manazefi, makléri, reditelé podnik(i apod.). Pokud vsak tito lidé
nepouziji vydélané penize k tomu, aby se posunuli na pravou stranu kvadrantu,
ale své penize pouze utrati, mohou se i oni dostat do finan¢nich problém, pokud
prijdou o svou prdci (at jiz z organizacnich ¢i jinych dlvodd, z ddvodu uUrazu,
nemoci apod., pro kterou jiz nemohou svou praci vykonavat). Proto tady mluvime
o tzv. aktivnim pFl’jmu (Clovék musi pracovat, aby vydélal penize).

Lidé z levé poloviny kvadrantu své prijmy vétSinou utrati za bydleni (dim, byt), za
automobily, chaty.... Neuvédomuiji si, Ze toto jsou jejich pasiva, ktera jim nepfinasi
zadny zisk, ale naopak vétsinou jen dalsi, vyssi vydaje za udrzbu, opravy apod. Po
skonceni aktivniho véku jsou odkdzani jen na dichod a jaké jsou priimérné

dichody a jakou kvalitu Zivota umoznuji snad vime vSichni a neni tfeba to vice

rozebirat.

Sen ceského pracujiciho cloveka
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RO — —— omne——t8 - Pavel Stéstka
...cely Zivot pilné pracovat a vydélavat a poté si uzivat
zaslouZeny diichod, kdesi na néjakém ostrivku. ..

Naproti tomu lidé z pravé poloviny kvadrantu maji tzv. SYSTEM. Maji své
zaméstnance, ktefi na né pracuji (v pripadé majiteld firem - M), ptipadné maji sva
aktiva, ktera jim prinaseji tzv. pasivni pfijem (nemovitosti, akcie, podilové listy
apod. — v pripadé investoru - 1). Zatimco pro Z a S (na levé strané) je problém napf.
nemoc - kdyZz nem(ze pracovat a prichazi tak o svij plat a jediny ptijem, M a l (na
pravé strané) tyto problémy nemad. | kdyZ onemocni nebo si odjede na nékolik
mésicl na dovolenou, dobrd firma funguje i bez néj, zaméstnanci dale udrzuji firmu
v chodu a majitel tak ma svij prijem zajiStén i bez své pritomnosti. V pfipadé napf.
prondjmu bytl, jde pfijem majiteli neustale, i kdyby byl tfeba rok v zahranici.

Majitel akcii dal dostava dividendy. Proto mluvime o tzv. pasivnim prijmu. ba


http://www.novinky.cz/ekonomika/326550-synonymum-chudoby-v-cesku-penze.html
http://www.novinky.cz/ekonomika/326550-synonymum-chudoby-v-cesku-penze.html

se také fici, Ze tento pfijem je, na rozdil od aktivniho pfijmu zlevé poloviny
kvadrantu, jednak jisty a jednak neomezeny, nebot investor napf. muize svij pfijem
neomezené zvySovat tim, Ze zvySuje své investice. Tento pfijem maji zajistény do
smrti, nejsou odkazani na néjaky smésny dlichod. Navic tyto pfijmy prechazeji na
jejich potomky.

(osobné to autor vysvétluje napf. zde:
http://www.youtube.com/watch?v=3yisxhGx7ec )

To, jak premyslite, vds Fadi na prislusnou stranu kvadrantu. Je nutné si uvédomit,
Ze v Zivoté neni dilezité, ¢cim clovék je, jaké ma vzdélani, jak dlouhou ma praxi,

kolik umi jazyka... DileZité je, na jaké strané kvadrantu se nachdzi,

jak ziskava financni prostredky. 11111

Aby vsak ¢lovék mohl zadit podnikat, stat se majitelem firmy ¢i aby mohl investovat,
vyzaduje to vétsinou znacné financ¢ni prostfedky (na pofizeni vyrobnich prostredkd,
vyrobnich prostor, nakup zbozi, nakup materidlu, nadkup fransizy, nakup
nemovitosti ....... ). I to je jeden z dlivodu, proc€ se vétsina lidi do vlastniho podnikani
nepousti. Nejen Ze lidé nemaji dostatek finan¢nich prostfedk(, ale navic je to
spojeno s velkym rizikem, kdy nikdo dopfedu nevi, jak bude Uspésny, zda o své
vloZzené investice (lidé si berou pUjcky, Uvéry) nepfrijde. Nikdo se nechce zadluzit na
nékolik let ¢i do konce svého Zivota.


http://www.youtube.com/watch?v=3yisxhGx7ec

Ted, kdyZ uz vite, jak se vydélavaji penize, urcité jste si vyhodnotili, na jaké strané
kvadrantu se nachdzite. Pokud nemate penize, ndpad ¢i jiny zplsob, jak se dostat
na pravou stranu, mam pro vas nabidku. Zacnéte vydélavat na své domacnosti!

Proc se branit tomu, aby to, co stejné delate a budete délat do konce svého
Zivota, vam vydéldvalo penize?

Pokud chcete zacit vydélavat na své domacnosti, musite zménit své obchodni
navyky. Musite prenést své nakupy ke své vlastni firmé!!!

Myslenka ,vydélavejte na své domacnosti“ je velice prosta. Da se fici, ze kazdy z nas
ma svou domacnost. Aniz si to uvédomujeme, nase domacnost je takova mala
firma. TAKZE VLASTNE JIZ PODNIKATE, JENOM O TOM NEVITE. Tak jako ve firmé
mate pfijmy (za zbozi, za sluzby apod.) a vydaje (za najem kancelari, vyrobnich
prostiedkd, za energie apod.), zrovna tak ve své domacnosti mate pfijmy (vétSinou
va$ plat a plat vadeho partnera) a nutné, Ize to také oznacit jako NUCENE (nezbytné)
vydaje. Jsou to vydaje za ndjemné, energie, jidlo, telefony, internet, doprava,
hygiena, kosmetika, vitaminy a jiné doplnky stravy, uklidové prostredky, konicky,
pohonné hmoty.........

Kazdy z nds je vlastné, at chceme nebo nechceme, tzv. nuceny a da se fici
dozivotni spotrebitel.

Zamysleli jste se nékdy nad tim, co vSechno ve zbozi platite? Tak to zkuste se
mnou:

Vyrobce - doprava - velkosklad — doprava — velkoobchod — maloobchod - a nad
tim vSim draha reklama, ktera prodava!!!

Co to znamena v praxi? Napf. koupite si zubni pastu, jejiz vyrobni cena je 6,- KC.
V obchodé jste vSak za tutéz pastu zaplatili 100,- K. Donesli jste si tedy domU pastu
za 6,- K¢ a 94,- KC jste rozdali vySe uvedenym subjektiim v obchodnim fetézci.
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ekoNoMIKA 2« Jak se "porcuje" banan?

Jestli jste si dobre precetli predchazejici rozdéleni lidi, jisté chapete, Ze
vyjmenovany obchodni retézec jsou lidé a jejich firmy na pravé strané kvadrantu.

A ted si predstavte, kdyby nikdo nic neutracel, kdyby se spotrebitelé najednou
rozhodli nenakupovat. Prava strana by neméla své prijmy. Ja vim, je to trochu
utopicka predstava, jen jsem vam tim chtél trochu nastinit, abyste si uvédomili, ze
vlastné spotrebitelé maji pod kontrolou vsechny penize.

Systém, ktery vam nabizim, pomaha lidem premistit se na pravou stranu kvadrantu.
Pomaha dozZivotnim spotrebitellim amatérlim, aby se z nich stali spotiebitelé
profesionalové. Aby otocili finanéni tok tak, aby se jim ¢ast penéz vracela zpét.
Nabizime lidem napojeni na celosvétovy systém osobniho a podnikatelského
rustu.

Nas systém zapojuje schopné a premyslivé lidi do zkraceného obchodniho retézce.
UmozZiuje jim vlastné lidové feceno ,,vySoupnout” z vySe uvedeného fetézce rlzné
prekupniky, maloobchod a zejména drahé reklamni agentury a rozdélit si jejich
penize. Obrazné receno, zalozite si svou firmu a zacnete nakupovat sam od sebe.
Vstoupite-li do tohoto systému, Setfite penize na tom, Ze neplatite drahou reklamu,
maloobchod, ale zbozi si objednavate prostfednictvim internetu a dostanete jej az
dom(. Setfite tak nejen penize - cca 30% nakladd (nakupujete za velkoobchodni
ceny), ale také svij Cas, protoZze nemusite ztracet ¢as nakupovanim v obchodech
apod. Pokud zboZi prodavate dale za doporuc¢enou maloobchodni cenu, vydélavate
na tomto rozdilu. Toto ale neni hlavni cil, takto byste pfilis nezbohatli.

Podstatou tohoto systému, to co vam generuje pasivni pfijem, je to, ze tuto
myslenku preddvate (doporucite) dalsim lidem. Nahrazujete vlastné reklamni
agentury, je obecné zndmo, Ze osobni doporuceni je nejlepsi reklama. Zapojujete



je do systému, pomahate jim v jejich Uspéchu a osobnim rozvoji. Tak pomdahate
dalSim lidem, aby si zlepsili svou finanéni situaci a tim se zaroven zvysuji i vase
vlastni pfijmy, protoze jste odménovani z obchodniho obratu vsech lidi, ktefi se do
systému zapojili pod vas. Firma misto toho, aby davala penize na reklamu a
riznym prekupnikdim, vyplaci penize vam. (Podle propracovaného procentniho
systému odménovani.)

Jak jste jisté z predeslého pochopili, nejvétsi sila je v siti. V tom, Ze tuto myslenku
preddvate dale a budujete si tak svou sit. Cim vétsi mate sit, tim vice penéz si
vydélate. Proto se tomuto systému (zpUsobu ndkupu a prodeje) fika sitovy
marketing nebo také multilevel marketing — MLM, viceuroviiovy marketing.

Jaké ma MLM vyhody?

Na rozdil od normalniho zaméstndni vas nikdo nemiZe ztohoto systému
,VvySoupnout, vyhodit”, nikdo vdm nemuze dat vypovéd, nepredbéhne vas v kariére
neschopny kolega, ktery je ovSsem kamarad reditele a hraje s nim tenis..... Systém
je naprosto spravedlivy. Pokud nékdo, koho do systému zapojite je schopnéjsi nez
vy, vydéla si vice penéz nez vy. Za vice nez Sedesat let, po které tento systém
funguje, ma vypracovany absolutné perfektni systém spravedlivého odménovani,
ktery dosud Zadny jiny MLM neprekonal. Vydélky jsou neomezené, zaleZi pouze na
vas, na vasi aktivité.

Paradoxem je, Ze 80 az 90% lidi tento systém nechape. Mysli si, Ze se po nich
jen pozaduje prodej néjakych vyrobkd, Ze budou shanét dalsi prodejce a vibec



nechapou, Ze tu jde spise o jakési predavani poselstvi, nabidku prileZitosti,
zejména osobni rozvoj, financni vzdélavani, zplsob, jak je moZné zménit Zivoty
lidi. Spousté lidem, ktefi se zapojili do tohoto systému, zacali se vzdélavat a
uplatfiovat tyto védomosti v praxi, se zvysily prijmy i v jejich vlastnim podnikani
nebo si polepsili ve svém zaméstnani.

Ale na druhou stranu se tomuto nepochopeni, oteviené negaci nelze divit,
protoze lidé méli po roce 1989 Spatné zkusenosti s fadou spoleénosti, které se
vyrojily na trhu, a které se tvarili, jako sitové (multilevelové), ale pfitom tomu tak
nebylo. Byly to pravé firmy, které se soustredily jen na nahdnéni prodejcu,
soustfedéni na zisk, ale zcela zde selhalo vedeni lidi, Skoleni (vyuka), osobni
rozvoj, podpora. Byly postaveny na nekvalitnich, predrazenych produktech,
Spatném systému odmeénovani apod. Lidé jim zacali fikat , letadla, pyramidy”
apod. Nékteré nemély ani Zzadny vlastni produkt a penize proudily jen z novych
¢len(, ktefi nakonec byli podvedeni. Na rozdil od poctivych MLM firem se tzv.
napakovali jen ti nahore, ktefi to vymysleli, a prevazna vétsina lidi, ktefi do takové
firmy vstoupili, pfisla o penize. Samozrejmé takové spolecnosti byly jiz dopredu
odsouzené k zaniku. Mezitim vSak stacily udélat Spatné jméno tomuto
obchodnimu systému. Ano, bohuzel spousta lidi se v takovych firmach zklamala,
své Spatné zkusenosti pak tlumocili svym zndmym, kamaradim, coz mélo za
nasledek, Ze prevaina vétsina lidi jen kdyzZ zaslechne slovo ,,MLM, sitovy
marketing®, tak se od toho distancuje, aniz by se s timto systémem osobné
seznamila a udélala si vlastni obrazek, vlastni zkusenost. Staci jim, Ze ,Jedna pani

o

povidala...... .

Systém, ktery vam nabizim a ktery se vam zde pokusim popsat, pomaha lidem,
aby se zlevé strany dostali na pravou stranu s minimalnimi finan¢nimi
prostiedky. Pomdaha lidem vybudovat si svtij pasivni pfijem, dosahnout financni
nezavislosti a splnit si tak své sny. Jedna se o celosvétové fungujici systém, ktery
je budovan jiz pres Sedesat let a za tuto dobu vyprodukoval fady novych
milionard. Systém, ktery se rok od roku stale rozrlista a zejména ted, v dobé
internetu, se stavaji jeho moznosti neomezené. Dokonce i v dobé krize nebo snad
pravé proto zaznamenal obrovsky nartst trZeb. Lidé si totiz uvédomuiji, Ze situace
se zménila, Ze stat se o vas nepostara, ze si musite vybudovat pasivni pfijem,
abyste mohli distojné Zit az do konce svého Zivota. Tento systém méni lidem
zivoty!!!



A co je dulezité je to, Ze do tohoto systému se muiZete zapojit pozvolna. Vedle
svého zaméstnani, podnikani. Nemusite mit hned zivnostensky list. Nemusite
hned davat vypovéd' v praci. (Ostatné se to ani nedoporucuje.) Pokud se budete
tomuto byznysu chtit vénovat, bude vam néjaky cas trvat, nez se naucite spravné
postupy, nez si precCtete knizky, naposlouchate nahravky, zicastnite se par
seminari, abyste pochopili silu této myslenky, jak velka je to pfileZitost, Ze to
skutecné funguje. NIC TAK VLASTNE NERISKUJETE!!!

Budujte si svij plan ,B“. V dnesni dobé byt jen zaméstnany je velké
riziko!!! DIVERZIFIKUJTE SVE PRiJMY!!!

Chcete-li, mGZeme to také nazvat tak, Ze tady si budujete tzv. plan ,B“, abyste
meéli jednak privydélek ke svému hlavnimu prijmu, ale také zajistény prijem, kdyz
napr. ze dne na den prijdete o své zaméstnani — dostanete vypovéd, onemocnite
a nebudete moci vykonavat svou praci apod. Je mnohaletou praxi prokazano, ze
lidé, ktefi se zacali vénovat tomuto byznysu, casem své zaméstnani opustili a
zacali se mu vénovat naplno. Pochopili, Ze tento byznys jim generuje pasivni
pfijem a financni svobodu po zbytek svého Zivota. A co vic, prechazi na dalsi

generace. @

Spolecnost, ktera zastresSuje systém, ktery vam zde nabizim, ma portfolio vlastnich
vynikajicich produktl. Kazda z produktovych oblasti, které toto portfolio obsahuje,
by mohla byt samostatnym MLM. Vénuje miliony dolarll do vyzkumu (1000
patentll, dalSich 900 v fizeni....). A pokud nema vlastni zbozi, mad nasmlouvané
partnerské obchody. Vzhledem k tomu, Ze ma velkou skupinu lidi do systému
zapojenych, ma velké vyjednavaci pozice pri jednani o slevach. Napfr. pfi
vyjednavani lepsich tarif( na odbér energii, pro mobilni volani pro ¢leny a dalsi a
dalsi vyhody. Ma smlouvu s internetovym obchodem, takze Setfite i pfi nakupovani
rdzného spotiebniho zboZi na internetu apod. Prosté mdate tady takovy Svédsky
stal vyrobku a sluzeb, které stejné jiz ddvno kupujete. Kazdy si mUze vybrat podle
své libosti. Tak proc¢ toho nevyuzit? Co vam v tom brani?

V tomto systému (osobniho doporuceni) je vlastné kazdy z nds, aniz si to
uvédomuje. Dam vam takovy maly priklad. Jdete do kina na film, ktery se vam libi.
Povite o tom svému kamaradovi: ,Béz na ten film, je fakt dobry.” A ted se zeptam,



dostanete néjakou provizi od majitele kina, od producenta filmu za to, Ze jste mu
poslal — doporucil dalSiho zdkaznika? Jdete do restaurace, kde dobre vafi a velmi
vam tam chutna. Doporudite restauraci pratelim, ktefi ji také navstivi. Dostanete
od majitele restaurace néjakou provizi? Asi ani nemusim slySet vasi odpovéd.

A na tomto je vlastné postaven sitovy marketing. Vy doporucujete kvalitni
produkty, prodejni a ndkupni systém (osobni doporuceni, Zddna drahd reklama) a
systém (firma) vas za to odménuje.

Nesmysiné argumenty

Jednim z nejcastéjSich argument(, kterym lidé zdGvodnuiji, Ze se nemohou
zapojit do tohoto systému je: ,Ale ja na to nemam cas.”
Bohuzel si neuvédomuiji, ze to, co jim chybi, neni Cas, ale penize!!!

Nerikej, Ze nemads cas, radéji si priznej, Ze nemds penize!!!

UzZ jste nékdy slyseli néjakého milionare fikat: ,Nemam ¢as. Nemam cas, abych si
zaSel zahrat golf. Nemam cas, abych si zasel na masaz. Nemam cas, abych si zajel
na exotickou dovolenou. Nemam cas, abych si zajel na zimni dovolenou. .....“ ?
Troufam si tvrdit, Ze nikdy. Pokud totiz mate penize, mate zaroven i cas. Protoze
mate penize na to, abyste si ¢as koupili. Napf. si najmete zahradnika, ktery vam
posekd travu, postard se kompletné o vasi zahradu, najmete si chivu, kterd vdam
pohlida vase déti, najmete si Ucetniho, ktery se vdm postara o ucetnictvi, misto
abyste nad nim travili ¢as vy. A tak bychom mohli pokracovat dale a dale.

Dalsim z ¢astych argumentu je: ,, Ale vidyt to nefunguje, nemize to fungovat.

“

A kamarad to délal a nechal toho.........“ Prosté, jak uz jsem uvedl v predes|é
kapitole —,Jedna pani povidala......“.

K tomu vam mohu fici jen jedno. Dokud do tohoto byznysu nevstoupite, dokud to
nezkusite, nezaZijete na vlastni kizi, co tento byznys obnasi, nesetkate se s
uspésnymi lidmi, ktefi to pochopili a feknou vam své zkusenosti, uvédomte si, Ze
NIC O TOM NEVITE !}



A vite, proc si toto dovoluji tvrdit? ProtoZze mluvim z vlastni zkusenosti. Byl jsem
statni zaméstnanec. V minulosti jsem byl také kontaktovan lidmi z riznych MLM
spole€nosti, ale protoZe jsem mél sv(ij stdly plat a odevsad jsem slySel pravé ty
negativni zpravy, negativni zkuSenosti na tento druh byznysu, byl jsem ovlivnén tak,
jako vétSina populace v této zemi a v Zivoté by mé nenapadlo vstoupit do MLM.
KdyZz jsem odesel ze statni spravy (bohuzel jsem se musel z osobnich divod(
rozhodnout ze dne na den) a zjistil jsem, Ze nemohu sehnat jiné zaméstnani, Ze bez
znamosti dnes slusné misto neseZenete, byl jsem nucen hledat nové pfileZitosti, jak
se postavit znovu na nohy. Je pravda, kratce jsem jeSté pracoval v soukromé
spoleCnosti, ale kdyz to reknu obrazné, pfipadal jsem si jako cCernoch na
bavinikovych plantdzich. A to mi otevielo o¢i. Rekl jsem si, Ze takto dale Zit
nehodldm. Ze nehodldm prodavat sv(ij ¢as nékomu jinému. Misto toho, abych
hledal néjaké jiné zaméstnani a dopadl stejné, rozhodl jsem se, Ze to radéji zkusim
jako OSVC. Nez si viak udélate kontakty, ziskate zakazniky, ktefi k vdam maji déivéru,
chvilku to trva. Proto jsem hledal i néjaké dalsi alternativy a pfi této prilezitosti jsem
narazil na spoleCnost, o které se zde rozepisuji. Protoze myslenka obchodu
postaveného na produktech kazdodenni potreby (¢i kazdodenni spotfeby) se mi
ihned zalibila, dlouho jsem se nerozmyslel.

A vite, co se stalo? Ze po vstupu do této spole¢nosti, jsem se razem stal pro mnoho
svych zndmych i rodinnych pfislusnikd ,Uplnym bldznem®, Ze jsem se dal na
podnikani vtomto druhu byznysu. Ano, tak hluboce, jsou ty negativni famy ve
spolecnosti zakorenéné. A co je nejhorsi je to, ze kdyz se jim to snazite vysvétlit,
date jim knizky, aby si o tom néco precetli, audionahravky, tak prosté reknou, ze
nemaiji €as, Ze je to nezajima, ze nahravky jsou jen vymyvani mozku, jsou porizeny
jen aby ,,zblbly” lidi atd. atd. Prosté absolutni nepfistupnost: ,Ani mi to nerikej, to
nebudu poslouchat. Jsi blazen, to dnes jiz nikdo nedéla, vSichni od toho utekli. Bla,
bla, bla...."

Ale vite, o co tady hlavné jde? Lidé totiz neradi slysi, Ze se o néco snazite, ze se
chcete nékam posunout, Zze byste se mohli mit |épe nez oni. Proto vas budou
neustale odrazovat, budou vam to rozmlouvat, hazet klacky pod nohy, pomlouvat
vas apod.

Vy jste se vSak sezndmil se systémem, seznamujete se s Uspésnymi lidmi, vidite
vysledky lidi zapojenych pred vami, vidite jejich rast, vidite, Ze to nejsou jen néjaké



Jak chcete argumentovat 25tiletému klucinovi, ktery se zapoijil jesté v dobé, kdy
studoval a byl bez vlastniho pfijmu, a ktery je po péti letech tohoto byznysu na
takové Urovni, Ze pobira Sesticiferny mési¢ni plat (odménu), prednasi své
zkusSenosti desitkam ¢i stovkam lidi v sale? Bézte a reknéte mu, Ze je naprosto
pomyleny, a Ze to nemuUze fungovat. ©

Ne, ten kluk mél sviij sen, za kterym si Sel a byl schopen pro to néco udélat!!!
Nehledal vymluvy, Ze to nejde a proc to nejde. Prosté Sel a délal to.

Kdyz jsem se napojil na vzdélavaci systém spolecnosti, precetl si moudré knihy,
poslechl audionahravky (podotykam, Ze zdaleka, zdaleka ne vSechny), sezndmil se
s uspésnymi lidmi ...... , rozhodl jsem se napsat tento svlij dopis, abych se pokusil
lidem vyvratit jejich zkreslené negativni postoje a pomohl jim otevfit oci, pomohl
jim dostat se na pravou stranu kvadrantu. Ano, kdo je pohodiny, nejde do akce,
nemUze uspét. Kdo je zlatokop a mysli si, Ze statisice bude vydélavat do roka,
nemGze uspét. (I kdyZz vtomto byznysu se i takovi jedinci vyskytuji. Vyjimky
potvrzuji pravidlo. ZalezZi na schopnostech, aktivité a zejména na motivaci ¢lovéka,
ktery se pusti do tohoto druhu podnikani.) Také tady, jako vSude jinde plati, Ze bez
prace nejsou kolace. Pokud ale zapracujete, dosahnete financ¢ni svobody. | kdyby
to bylo tfeba za pét let, jak o tom hovofi Kiyosaki, stoji vam to za to!!! (Podivejte se
na to zde: http://www.youtube.com/watch?v=62c7V9C-o0Cs



http://www.youtube.com/watch?v=62c7V9C-oCs

Tak co, jesté jsem vas nepresvédcCil? Opravdu si myslite, Ze to nefunguje a
nemuUzZe fungovat? Opravdu si myslite, Ze kdyZ se pordada seminar, na ktery prileti
lidFi napt. z Ameriky, ze Svédska apod., aby vas tady $kolili, podélili se s vdmi o své
know-how (sportovni haly, ve kterych se tyto seminate poradaji, praskaji ve Svech
a jsou tu lidé nejen z CR, ale napf. i ze Svycarska, Estonska, Polska...), Ze to
nefunguje? Ze lidé jezdi na tyto seminafe ze zahraniéi, z takové dalky jenom proto,
Ze to nefunguje?




ilustracni foto ze semindri

Tak asi ano, asi mate pravdu. Nemuze to fungovat. Tady mate odkaz, jak to
nefunguje:

http://www.firstclass.cz/2014/02/nejbohatsi-muz-multilevelu-bohatne-
nejrychleji-ze-vsech-miliardaru/#sthash.oNWWZ7Aj.DOsIDpfv.dpbs

No tak to vidite. AZ doposud jsem se vyhybal, abych zde nezminil nazev
spolecnosti, do jejihoz systému bych vas rad zapojil a ve vyse uvedeném odkazu je
to prozrazeno. Ano je to spole¢nost Amway. Zamérné jsem se tomuto prozrazeni
dosud vyhybal, protoze tato spolecnost byla prvni z MLM spolecnosti, ktera
vstoupila na trh v CR. Bylo to pfed dvaceti $esti roky a jeji produkty byly zna¢né
omezené. Jednalo se zejména o Cistici prostredky pro domacnost. A takto si ji také
vétsina spolecnosti vybavi, pokud zaslechne slovo Amway. (,,J8, to jsou ti s témi
Cisticimi prostredky.”) Sortiment byl tedy znacné omezeny a prodej se Sifil pouze
ustné. Uvédomte si, Ze telefon mél malokdo, mobily v té dobé jesté neexistovaly a
internet uz vldbec ne. Vytvoreni sité trvalo dlouho, budovala se téice, a proto
spousta lidi to nevydrzela. Byli to pravé ti, ktefi pak roznaseli ty pomluvy, Ze to
nefunguje, Ze je to ztrata ¢asu apod. Nechtéli si priznat, svou neschopnost, Zze chyba
je jen v nich samotnych. A tento zkresleny, pomlouvacny obraz je mezi vétSinou
nasi spolecnosti zakorenén. Zkuste se ale zeptat téch, ktefi to tenkrat nevzdali, jaky
dnes maji z tohoto byznysu prijem. Pod Sest Cisel nejde zadny. A co je na tom
nejlepsi? Neustale, donekonecna roste, protoze dalsi a dalsi lidé se zapojuji a tim
roste i obrat celkového obchodu, ktery vybudovali. Do konce Zivota jsou oni i jejich
potomci zajisténi!!!


http://www.firstclass.cz/2014/02/nejbohatsi-muz-multilevelu-bohatne-nejrychleji-ze-vsech-miliardaru/#sthash.oNWWZ7Aj.DOslDpfv.dpbs
http://www.firstclass.cz/2014/02/nejbohatsi-muz-multilevelu-bohatne-nejrychleji-ze-vsech-miliardaru/#sthash.oNWWZ7Aj.DOslDpfv.dpbs

Dalsi negativni vliv, ktery ovlivnil a dodnes ovliviiuje spoleénost Amway v CR byl
ten, Ze jak jsem jiz uvedl. Amway tu byla prvni. Proto vétSina ostatnich MLM
spolecnosti, které se ji snazili napodobit a nasledné zkrachovaly nebo i podvodné
spolecnosti, které byly zaloZzeny jen na Ponziho schématu, tak vsichni se pfi [akani
svych spolupracovnikl a potencionalné podvedenych lidi ohanéli slovy: My jsme
jako Amway, jenom lepsi. Bylo tu pak spousty podvedenych lidi, ale vSichni si
pamatovali hlavné slovo Amway. ProtoZe vSechny podvodné firmy se odvolavaly na
Amway.

Uz zase slySim ty negativni jedince, ktefi shlédli odkaz umistény vyse (nejbohatsi
muz...): ,,No jo, ale to je zakladatel, ten na tom nejvice vydélal. A je v tom jiz pfes
50 let. Nez bychom se k tomu dopracovali my. Bla, bla, bla ....“

Ale uvédomte si, Ze u tohoto byznysu nezalezi na tom, jestli jste zakladatel
nebo ne. V tomto byznysu ma kazdy naprosto stejnou Sanci. Kazdy zacina uplné
stejné od piky, zakoupenim licence a vyslapavanim si své cesticky.

A jeSté néco byste si méli uvédomit, pokud chcete takto argumentovat. Kdyz
tento muz zacal budovat Amway, mél jen par produkt(l, a za kontakty na schlizku
musel jet tfeba den cesty, aby jim tu myslenku predstavil. A dnes je tam, kde je.
(Vlastné byl, protozZe v roce 2018 zemrel.) Dovedete si predstavit, kdybyste to
délali stejné jako on, se stejnym zapalenim, ovSem v dnesni dobé, kdy mate
k dispozici stovky produktd, nikam nemusite cestovat, pres internet se spojite
s kymkoliv na celém svété? Objednavky neposilate postou, ale jednoduse kliknete
na internet. Uvédomujete si vaSe vyhody oproti tomuto muzi? Jaky majetek
muzZete mit vy, kdyZ v tom budete 50 let jako on?

A jak jsem uvedl, nezdlezi viibec na tom, jaké mate vzdélani, zda jste muz nebo
Zena, zda mate néjaky zdravotni hendikep, zda jste zaméstnanec nebo jiz
podnikate.... Vtomto byznysu zalezi jen na vas samotnych, zda mate své sny a cile,
svou motivaci, ktera vas vybicCuje k akci, k oslovovani lidi, Sifeni této myslenky.
Vidéli jste film ,Posli to dal“? Jestli ne, tak vam to velmi doporucuji. Nebo se zkuste
podivat na tohle video:

http://www.youtube.com/watch?feature=player embedded&v=nwAYpLVyeFU

Tento byznys je predevsim o lidech, o vztazich!!!


http://www.youtube.com/watch?feature=player_embedded&v=nwAYpLVyeFU

Dnes je situace naprosto jind, nesrovnatelnd. Spole¢nost Amway spada pod
holding ALTICOR, ktery ma pod sebou fadu samostatnych spolecnosti. Ro¢ni obrat
v roce 2019 Cinil 8,4 miliard USD. Spole¢nost Amway je mezi témito spoleCnostmi
jakysi servisni ¢lanek, ktery zajistuje distribuci zboZi, vedeni licenci, vedeni
Ucetnictvi, prerozdélovani odmén, podle vyse dosazenych obratd, bonus( apod.
Kazdorocné (poslednich 8 let) se umistuje na prvnim misté mezi spolecnostmi
zabyvajicimi se prfimym prodejem (MLM). Nabidka zboZi, sluzeb, vcéetné
partnerskych obchodd, se neda se zac¢atky tohoto byznysu vibec srovnat. Nabidka
se neustale rozrlsta, na trh prichdzeji stale nové vyrobky prvottidni kvality. Internet
umoziuje komunikaci mezi lidmi vzdalenymi stovky i tisice kilometrt. MlzZete tak
Sifit tuto myslenku a zapojovat nové lidi do obchodu témeér neomezené. Myslim, ze
k tomuto neni co dodat.

Pokud byste si chtéli procist jesté néjaké dalsSi informace, doporucuji stranky:
http://www.amway-fakta.cz

A upfimné receno, kdyz uz se nékdo rozhodne, Ze vstoupi do MLM, co dava lepsi
smysl? Vstoupit do néjaké noveé vznikajici firmy, ktera je dejme tomu dva roky na
trhu nebo je lepsi pridat se ke svétoveé jednicce, kterad jiz Sedesatiletym plsobenim
prokdazala a prokazuje funkénost tohoto systému a vychovala statisice podnikatel
po celém svété?

Dava vam to smysl? Mné tedy ano.

Jestli jste docetli az sem, gratuluji vam. Je vidét, Ze jste aktivni lidé, kteri chtéji
mit Zivot ve svych rukou, ktefi hledaji informace a nové pfilezitosti, jak ovlivnit svij
zivot k lepSimu. Pokud vam moje povidani dava smysl, podafilo se mivas presvédcit
a vyvratit zazité famy a dosli jste k zavéru, Zze byste to radi zkusili, gratuluji Vam
dvojnasobné. Byl bych velice rad, kdybyste se v takovém pripadé se mnou spajili,
abych vam mohl podat doplnujici informace a pomohl vam se vstupem do tohoto
fantastického systému.

Jesté se vam doporucuji podivat na rozdéleni lidi podle typu osobnosti:
http://www.youtube.com/watch?v=Ta39VPSCdbY

Schvalné, ve kterém typu jste se poznali? ©

Jsme na konci. Myslim, Ze jsem zde uvedl| vSe, co jsem povazoval za podstatné.
Ted uZ je to jen na vas, zda setrvate mezi 80% primérnych lidi nebo se pokusite


http://www.amway-fakta.cz/
http://www.youtube.com/watch?v=Ta39VPSCdbY

udélat ten rozhodujici krok a vysldpnout na pravou stranu kvadrantu. Pokud
nemate jinou alternativu, kterd by vas posunula na pravou stranu, pak opravdu
nevidim jediny ddvod, pro¢ nevyuzit této prilezitosti. Véfim, Ze se rozhodnete
spravné.

Pokud vas tento mdj dopis neoslovil, zapatrejte ve své hlavé a popremyslejte,
zda nékdo zvasSich zndmych nepotfebuje pomoc, neshani lepsi zameéstnani,
privydélek apod., a kterému by se mozna tento systém libil. Pfeposlete mu tento
dopis.

Jestlize Vam to naopak dava smysl a dosli jste k zavéru, ze se pridate k této
neustale rostouci skupiné lidi, kteri si timto byznysem splnili a plni své sny, chcete
si zlepSit svou financni vzdélanost, chcete pracovat na svém osobnim rozvoji,

nevahejte mé kontaktovat. Zapojim Vas do systému a poskytnu
dalsi informace.

Pokud jste vSak stale na vazkach a ke spravnému

rozhodnuti vdm néco chybi, mam pro vas

nabidku. Zakupte si knihu (mezinarodni bestseller)

od Dr. Steve W. Price: VASE DOMACNOST JE VAS
ZLATY DUL



V knize naleznete podrobny vyklad autora, ktery se zabyval realitami nez pochopil,
7e daleko vétsi penize jsou ukryty vsamotnych doméacnostech. Ze zadsobovani
domacnosti je mnohem vynosnéjsi byznys. Po precteni této knihy urcité udélate
spravné rozhodnuti.

Cena knihy je 299,- K¢ v€etné postovného.

Pro zakoupeni této knihy kliknéte ZDE.

(Pocet volnych vytiskd je omezeny, takZze doba dodani bude zaviset na rychlosti Vasi objednavky.
Bude-li potfeba knihy doobjednat, mize se dodavka o nékolik dni zpozdit.)

P.S. Pokud mate lepsi zplsob, jak pomoci lidem, a tim zaroven i sobé, vydélat penize
a dosdhnout pasivniho pfijmu (pouZitelny bez pocatec¢nich statisicovych i


https://www.vydelavejtenadomacnosti.cz/prodejni-stranka/

milionovych investic), rad bych, abyste se mnou o to podélili. Rad se poucim, jak se

dostat na pravou stranu kvadrantu. @

Dékuiji, Ze jste vydrzZeli se ¢tenim az sem a vérim, Ze se rozhodnete spravné.
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